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口腔科牙齿冷光美白夏季促销活动方案
冷光美白产品：

特征：冷光美白可以在短时间内快速清除牙齿表面上的外源性色素染色(如烟渍、茶渍、咖啡渍等)，而且能快速透过牙齿本质小管到达牙齿涂层，与沉积于此处的色素(如四环素、过多的氟离子、铁离子等)产生氧化还原作用，使黄牙变浅变白

人群：抽烟，喝咖啡，喝茶等造成牙齿外源性染色，且对外在形象比较关注的人群，年轻人占大多数，由于需要一定的费用，所有主要以白领人群为主，该人群主要聚集在商务楼中，人民广场周边聚集着众多商务楼，跟我们的目标客户很吻合
成本：主要成本美白剂：约2000元每支，可以供8-10人使用，平均成本200元，其他的电费，水费，机器损耗，人工等可暂时不计
送餐人群分析
人群：以在商务楼上班的白领一族为主，人民广场周边聚集着众多的商务楼，大大小小的加起来有百余座，其中的白领人群有数万，跟我们的目标客户群很吻合，其中订餐的比例大约在70%
如何介入：送餐的餐馆中，有一部分是没有餐巾纸的，即使有的，也是那种质量比较差，档次低，散装的纸巾，我们可以制作精美，带有我们冷光美白促销信息的餐巾纸，送给送餐的餐馆，随每天的午餐一起送给商务楼中的白领一族，这样，一可以节省他们的成本，二可以提高档次，三可以增加他们的附加值

活动相关情况分析
活动背景分析：爱美之心，人皆有之，牙齿，关系到人的笑容，到整体形象。牙齿发黄，发黑等现象普遍存在，特别是年轻白领一族的商务以及社交中，更受关注，谁都不愿意一口黄牙，笑不张口。喝咖啡，喝茶，抽烟等形成的咖啡渍，茶渍，烟渍，是此类人群后天性牙齿颜色不正的主要原因，不是日常刷牙就能去除的，需要到专门的牙科诊所，用喷砂以及牙齿美白这样的专业方式才能去除。 人民广场周边聚集着众多的商务楼，1号线人民广场站位于中心区域，到**坐地铁一站路，步行在20分钟以内，区域优势明显，交通便利，便于查找到达。
活动目的：

1.将冷光美白项目以600元的价格推广到周边商务楼中的年轻白领一族中去,达成实际消费

2.将**品牌以及我们的服务信息传播到周边目标客户群中去

3.在实行美白项目的同时，发觉其他口腔问题，带动其他产品销售

促销口号：
**口腔5周年庆，真情大回馈！
1．牙齿冷光美白原价1560，现价600元。
2．种植牙，牙齿矫正优惠1000元。
3．其它口腔治疗项目7折。

促销时间：2010年7月1日至2010年9月30日
促销方式：制作餐巾纸，上面印出促销的信息，随周边的餐馆中午送餐进入商务楼白领中
投放范围：

西起石门一路，东到西藏北路，南起淮海中路，北至苏州河，覆盖60余栋写字楼，白领人群数万人
促销定价：初步定价600元，市场上中等的口腔诊所牙齿冷光美白价格在1000-1500左右，私营的小诊所价格在900左右，人民广场周边的口腔机构众多，方圆3公里以内有近20家，如果没有明显的价格优势，不足以吸引人前来，如果定在800以上，给人的感觉跟1000没有太大区别，这样他们可能会考虑去知名度比较高的门诊，我们的效果就不会达到。
其他口腔门诊冷光美白价格：

	诊所名 称
	瑞尔
	拜尔
	德真会静安诊所
	虹桥/健桥
	好牙网
	艾玛齿科
	沪申五官科
	宏康医院

	价格
	3500-3700元
	2500
	2500-3000
	1200
	1200多
	2500
	999
	1600

	地址
	湖滨路202号
	长宁路1018号
	大沽路396号
	平型关路453号
	北京西路503号
	汉口路541号
	石龙路269号
	大渡河路1933号


成本预算：

纸巾制作费用：0.23元/份*30000=7000元

其他杂费：1000元
合计：8000元

效果预计：
1. 按照以往促销2‰的概率计算，投放30000份，至少可以吸引60人前来，60*600元/人=3.6万
2. 30000份的餐巾纸，按照每个人周边同事5人计算，至少可以在15万人中起到宣传**医院的作用，间接产生的效应不可估计
活动时间表：

	时间 
	项目

	6.21-7.5
	1.纸巾的设计，询价，制作

2.送餐点的拜访，确定（数量，位置，份数）

	7.5-8.1
	纸巾的分发，派送

	7.5-9.30
	效果的统计
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