"广发城市笑容,今冬与众不同”
----伊美尚数字口腔中心新春冬季健康美丽专题活动方案 
一、活动背景：

我们的城市不能没有笑容！

春冬交替，岁末迎新，2009一场金融危机抹去了太多人的笑容，却酝酿了一

     场岁末的美丽风暴！

在伊美尚数字口腔中心美牙管家系统正式上线之际，为了给更多的爱美人士

     提供伊美尚数字口腔中心数码冠，数码牙列服务带来的全新体验的机会，伊美尚 

     医疗美容医院特举办“广发城市笑容,今冬与众不同”，冬季口腔保健美丽专题讲

     座。届时，与会者可以同众多权威专家零距离交流美容心得，我们更是邀请了口

     腔美容界的传奇人物，北京大学口腔医学院专家——费明博士，为与会者提供冬

     季口腔保健专题讲座，解答牙齿问题，现场体验专业口腔检测，免费洁牙等服务，

     此次活动将由专家为您量身定做专属美丽方案，为您的梦想插上蜕变的翅膀！

  本次活动的特点有以下三个方面：

     1．  伊美尚可借此机会拉近与广发银行的交流；同时，采用专题讲座与现场抽奖         互动的形式，可以对全新的伊美尚数字口腔中心美牙管家系统做深入浅出的         阐述，构建一个畅通的客户关系，沟通渠道，营造宽松、良好的交流氛围。

     2．  基于社会传统思维习惯的现状，每年岁末阶段，各个企业都争相举办形式多         样的联谊活动，但是主题和形式上皆大同小异，只有真正直切主题，同时伴         随着市场人员同步介入的活动，才能使活动本身意义最大化，使举办方收获         口碑和实利。

     3．  出席本次活动的广发银行人员，在商业背景环境下，可以美丽风云人物和美         丽专家来形容。普通意义的观摩其他企业的非专业讲座，有可能出现事倍功         半的结局。采用突出他们心理优越优势，并借以发挥的互动式讲座活动会让         他们感觉意义悠远，最终达到达成销售协议的目的。
二、活动方式

1．活动目的：塑造伊美尚品牌形象、挖掘潜在客户、建立并巩固客户  

             关系、不失时机的推广伊美尚数字化口腔中心的美容概 

             念。

    2．活动主题："广发城市笑容,今冬与众不同”
3．活动时间：2010年01月13日

4．活动地点：伊美尚医疗美容医院

5．参加人员：广发银行员工，口腔中心专家，市场部及服务人员

6．主办单位：

     武汉伊美尚医疗美容医院

     伊美尚数字口腔中心

7．协办单位：

     中华口腔医学会

     腾讯大楚网

     中国爱牙网 
三、活动内容
   1．冬季口腔保健讲座   （30分钟）

      邀请北京大学口腔医学院专家——费明博士，为与会者提供冬 

  季口腔保健专题讲座。

2．数字口腔、数码牙列、数码冠美容专题介绍

3．由专家为到场嘉宾提供健康、心理、医疗美容、整形等方面咨询，现场解惑并提供解决方案

4．专业口腔检测

5．提供免费保健洁牙

6．现场抽奖，附送精美礼品

活动优惠细则：

武汉伊美尚医疗美容医院数字口腔中心为宣扬健康医疗美容、创建和谐社会新理念，推广产品项目，扩大品牌影响力，造福广大求美者，决定在本次活动期间展开大型让利优惠活动，细则如下：

1、可专家免费口腔咨询、检测及洁牙（价值300元）；

2、活动期间，“数码牙列美容”术牙齿矫正可享受8.8折优惠；

3、活动期间，“数码牙列美白”术牙齿美白可享受8折优惠；

4、活动现场预交现金800元，签约可抵1200元使用（不限项目、不

   限时间），并即刻升级为数字口腔中心VIP会员，领取优惠套餐卡， 

   凭卡除享受上述优惠外，另可免费享受口腔专业护理半年，尊享钻 

       石礼遇！

四、前期准备

1．内部组织：

· 文字类：伊美尚医疗整形医院/伊美尚数字口腔中心简介，主持、讲义，发言稿等。 

· 物品类：标志、号牌，请柬；奖品、纪念品等。 

· 人员类：专业讲师、医疗专家、辅助服务人员、组织协调人员

· 活动场所：时间，地点，音响灯光设备，会场布置，物料、人员准

六、活动关键控制

1. 冬季口腔保健专题讲座活动的严肃性与服务细节细节实施把握。

2. 出席活动广发银行人员的参与性与现场气氛烘托调控。

3. 伊美尚及口腔中心的市场部人员及时介入时机把握。

4. 

