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1、 以网络营销
（一）、制作371医院肿瘤生物治疗中心网站
基本栏目：
1、 中心介绍
对371医院的基本情况、先进设备、诊疗环境及肿瘤生物治疗中心的基本情况配合必要的图片做介绍。
2、 肿瘤生物治疗
对肿瘤免疫细胞治疗技术做详细介绍，内容包生物治疗的原理、适应范围、治疗效果、治疗方案等。
3、 科研动态
把国内外以及371医院、干细胞中心的科研课题、研究成果整理后加以介绍。
4、 媒体报道
把近年媒体对371医院肿瘤血液科的报道及国内外关于生物免疫治疗的相关报道，包括平面报道，视频报道等整理后上传。
5、 疾病专题
把常见癌症分别从发病、诊断、分类、治疗方法、生物治疗的优势、预后效果以及癌症的预防保健知识等内容整理后上传。
6、 典型案例
把生物治疗有效的病例资料整理后发布上去，也可录制视频资料上传。
7、 专家团队
把医院肿瘤血液科的主要专家资料整理后上传
8、 医患互动
设置医患互动模块，患者在网上留言，专家回答患者咨询。
9、 在线咨询
患者可在线咨询相关问题，有网络咨询人员在线回答问题。
网站至少具有上传三级网页功能，能上传视频文件。网站如果能嵌入371医院官方网站最好，如果不能可独立建站。
（二）、创建博客
建议医院生物治疗中心的医护人员以及新乡医学院干细胞中心负责临床转化的人员都能创建专门介绍生物治疗技术的博客、空间，在各大论坛上注册发帖，扩大合作医院在肿瘤生物治疗方面的影响。
2、 平面媒体宣传
利用报纸等平面媒体，以新闻报道、科普知识等软文形式进行宣传。
平面媒体软文应集中在某个时段连续发布一周以上，否则效果不明显。
3、 电视媒体宣传
在新乡电视台《沟通》栏目做节目，也可录制软广告介绍371医院肿瘤血液科的发展及新技术，也可审批硬广告发布。
影媒体宣传时效性短，必须反复播放才能引起反应。
4、 地面宣传
1、 举办学术活动
2、 联系在医院内部做专题讲座
3、 申请承担医学再教育项目肿瘤生物治疗内容的讲课任务
4、 印制宣传彩页、宣传资料，免费向市民发放带有371医院肿瘤生物治疗中心宣传内容的礼品等。
5、 室外路牌、喷绘广告。

宣传是需要大量资金的，鉴于我们和医院方是合作性质，宣传工作主要应有医院承担，我方是配合，因此宣传问题应与医院方协商进行，平面媒体、影视媒体、户外广告我们可以帮忙策划，但是必须医院愿意投资做才行，我们当前能做到的是网络营销以及医院内部营销工作。
第1、 建网站。
1、 建一个生物治疗技术方面门户网站，统一对生物治疗技术及各合作医院进行介绍。
2、 分别为各种治疗中心制作一个网站，嵌入各自医院网站上进行宣传。
3、 全员营销观念教育，让医院及中心员工都树立营销意识，在网络上建立相关博客、空间，在各大论坛注册，发布生物治疗信息，回答相关提问等。公司应制定相应奖励措施，对做出成绩者给以相应奖励。
第2、 院内营销
院内营销是我们当前最主要的营销方式，是派驻各医院的医学助理最主要的工作之一。
1、 和各科室的主任、医生沟通，向他们推荐相关生物治疗方法；
2、 编写先关生物治疗技术资料有针对性的发放给相关科室医生，一次不能多，少量多次发放。
3、 和医院医务科联系，由医院组织专题讲座，中心派专家或由医院内部专家讲课，介绍相关治疗技术。
4、 制作宣传广告尽可能多的在医院内适当位置摆放。
5、 直接和患者沟通。
6、 协助医院制定相关制度，平衡各科室之间的利益分配制度，激励医院内部医生积极向患者推荐生物治疗技术。
