关爱父母、亲情常驻
                    ——明原血糖仪国庆节免费赠送公益活动

一、活动背景

    在国庆节来临之际，为号召社会感恩父母，关注老年人健康，陕西新才医疗器械公司特举办免费赠送血糖仪的公益活动。在公司成功上市之后，作为一家公众企业，借此机会回报社会，为社会公益奉献力量。

二、活动目的

品牌形象推广，与公众互动与沟通 

开拓新客户，提升销量

三、活动策略

主题：关爱父母，亲情常驻

    时间：五月十三日

    地点：XX市某医疗器材店

目标群体：患者、患者子女 

参与人员及嘉宾：主持人一名、公司领导一名、医院代表一名，体检人员五名、科普讲师一名等。

主要内容：限额赠送20套血糖仪、试纸预付卡促销、免费体检、现场互动；

活动规则：1、消费者持病历本，免费赠送血糖仪一台；2、买试纸一盒，任意品牌可以旧换新；3、买200元试纸一盒，赠送血糖仪一台；4、试纸预付卡买八送一优惠；5、消费者持父母病历本参与促销活动，可免费获得面膜一盒或优质打火机一个；6、为老顾客免费保养血糖仪。

    活动周期：活动时间维持在5个小时左右

活动流程：开场致辞-领导讲话-节目表演-糖尿病科普讲座-顾客经验交流-现场答题有奖-赠送仪式-现场持续体检促销。

四、执行计划

（一）活动筹备：

1、 活动前半个月在中高档小区药店贴宣传、广播宣传、报纸宣传；

2、 选择一家医院联合举办活动，筛选一家较大型医疗器材店，并取得双方协商一致；

3、 确定出席活动相关人员，联系合作媒体； 

4、 短信通知老顾客有奖参与；

5、 准备好赠送物资，及现场宣传海报；

6、 借幕布、音响、红地毯，制作旗帜、气球、鲜花、喷绘、横幅、拱门；
7、 场地布置营造好氛围，场地拟定在某医疗器材店门口空地，露天形式。

（二）现场控制：

   1、活动开始前两个小时，活动执行人员到位，布置场地；

   2、活动开始前半小时，现场调试，确定准备就绪；

   3、开始前半小时，执行人员分工就位，安排参与人员就位；

4、引导参与免费赠送排队登记，消费者持病历本先到先得；

5、确定一切就绪，活动开始，放映XX宣传片，5分钟；

6、主持人讲述本次活动优惠及兑换方式后，活动开始，5分钟；

7、公司领导开场致辞，10分钟；

8、庆祝表演，5分钟；

9、科普讲座，10分钟；

10、老顾客代表交流发言，5分钟；

11、现场答题有奖，10分钟；

12、赠送仪式，10分钟；

13、后台进行排队体检、现场咨询、促销优惠活动；

14、现场发放健康小册；

15、活动保持有序进行，保障营造热烈、活泼、开心地现场氛围；

16、现场执行人员协同行动，区域分工，职责明确；

17、现场执行人员保持亲切热情和贴心，为参与活动者提供必要支持；

18、引导现场观众鼓掌，维持好消费者排队秩序；

19、活动管理人员监控现场，统筹协调行动；

20、突发事件专人负责，维持活动不受影响；

21、准备活动流程内容备选方案，应对突发事项；

22、保障好参与者安全，管控现场设施，避免火、电、设备隐患；

（三）后期跟进：

   1、向参与嘉宾、合作媒体致谢，交流意见和评价；

   2、活动结束后10天内对购买者进行跟踪回访，了解使用情况并及时解决相关使用问题；

3、协助媒体进行后续报道，多渠道宣传。

六、活动支持

    人员配置：主持人及音响控制各一名，现场执行人员5-10名；

    所需配合：媒体、讲师、现场测量销售人员的支持和工作配合；

物资计划：幕布、音响、红地毯、旗帜、拱门等；
费用预算： 10米左右横幅80元，气球若干20元，喷绘海报3*4M 100元，赠品（温度计、健康小册）约1000元，血糖仪预计赠送若干，费用待定。

八、效果评估与控制

    预期效果：通过赠送血糖仪、促销、免费体检和咨询，能在长沙市营造良好的健康和公益氛围，在患者及潜在客户中树立公司优秀品牌形象，活动参与人员从中理解关爱父母并付诸行动，有着一定的活动价值和积极意义。

    效果控制：通过活动结束后的多方沟通和评估，不断总结成功的经验和改善不足，发扬XX产品优势，更多的为社会创造价值。

“庆XX成功上市，买试纸送血糖仪”惠馈活动

主题：庆XX成功上市，买试纸送血糖仪
时间：周六、日

    地点：长沙市各医疗器材店

目标群体：准备购买仪器的客户

主要内容：免费体检，新客户购买一盒试纸免费赠送血糖仪一台，购买者为患者子女可免费获得面膜一盒或优质打火机一个。

人员配置：配备2名促销员/场；

    所需配合：公司对登记客户定期回访；

物资计划：促销桌1张、凳子6张、宣传架、血糖仪3个、试纸1盒/场等；
费用预算：增送血糖仪**元、上述物资**元、人员费用**元等。

    预估效果：每场促销产生4名以上客户

活动控制：营造良好现场氛围，适当发动器材店销售人员参与活动。

“庆XX成功上市，以旧换新、试纸买十送一”惠赠活动

主题：庆XX成功上市，以旧换新、试纸买十送一

    时间：周六、日

    地点：长沙市各药店

目标群体：正在使用其他品牌客户、现有客户

主要内容：免费测量，新客户购买一盒试纸免费以旧换新，新老客户均可享受“试纸预付卡买十送一”优惠，购买者为患者子女可免费获得面膜一盒或优质打火机一个；

人员配置：配备2名促销员/场；

    所需配合：公司对登记客户定期回访；

物资计划：促销桌1张、凳子6张、宣传架、血糖仪3个、试纸1盒/场等；
费用预算：增送血糖仪**元、上述物资**元、人员费用**元等。

    预估效果：预估每场活动产生2名新客户，4名老客户参与优惠活动

活动控制：营造良好现场氛围，适当发动药店销售人员参与活动。
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