砍价活动方案

1、 活动主题：

“新海妇产 双“蛋”庆典 全家砍价 惠助孕妈”

2、 活动意义：

新海妇产医院作为一个新星妇产医院，在合肥的知名度需要大力宣传。现在接近年底，圣诞节、元旦临近，借助节日的噱头做砍价活动，为新海妇产医院带来热度。

近年砍价活动在线上平台大受欢迎，网民参与度也比较高，新海妇产医院微店推出砍价活动，可以将各大平台与微店粉丝相互转换，提升新海妇产医院微店订单量，促进阅读力转化为购买力。

3、 活动目的

试水微店纯线上活动，促进微店购买力，提升新海微信号及各平台号粉丝活跃度，吸引各大平台账号新粉丝。

4、 活动形式

关注新海妇产医院官网、微店、微信等平台，活动开始后将本次活动信息转发至朋友圈、群，邀请朋友为自己砍价，转发越多就有越多的朋友助力，获得砍价最低金额越容易。从原始价格砍至最低价格后，可以获得500元优惠券。（根据后台最终价格显示为准）。本次活动对象为：所有备孕妈妈。

微信砍价功能介绍（目前大部分砍价软件功能类似）：微信砍价功能是在传统的买卖商品基础上衍生出来的一种新型的营销模式，商家通过微信平台发布砍价活动，参与活动的用户通过朋友圈之间相互传播帮忙砍价，最终获得优惠。

5、 活动时间

2017年12月24日-2017年12月31日

6、 活动奖项设置

砍价活动奖品：500元检查优惠券。

7、 活动规则

1、 进入新海妇产医院官网及各大平台，点击活动链接，即可参与活动；

2、 本次活动不设有任何评委，完全靠自己的朋友助力评出结果；

3、 砍价活动开始后，最快将我们的优惠券500元砍至零元的备孕妈妈获得优惠券。（最终结果以后台显示为主）。

4、 第一名客户具有优先购买权，若第一名无成交意愿可顺延至第二名享受。

5、 若发现某账号砍价增长异常，或经他人举报并确认存在刷票行为，主办方有权取消其参与资格；

6、 同一人不可更换微信号重复参与，一经发现以砍价最少的微信号为准；

7、 参与砍价活动后，去医院享受优惠时将不允许并列参与医院其他优惠；

8、 活动期间一切价格以后台实际价格为准；

9、 本活动最终解释权归新海妇产医院所有。

10、 更多详情请拨打0551-65590913或直接到医院接待处咨询。

8、 活动流程

1、媒体推广；

2、活动开始后将活动链接转发到朋友群或者直接发与好友，获得好友助力，每位好友可砍价一次；（砍掉价位1元-100元随机，平均一次10元，大约50次可以砍至最低价格）；

3、活动日期截止2017年12月31日14:00；

4、获得砍价优惠券即获奖者，最先砍至最低价者即可凭微店优惠券、姓名及手机号、身份证原件，直接到新海妇产医院使用。

5、兑奖截止日期为2018年3月31日。（可调整）

9、 活动执行

砍价活动最终准备如下：

1、 活动标题；

2、 活动开截止时间；

3、 活动页面产品主图；

4、 优惠券上样；

5、 砍价的保底价格（砍价的最低价，设置保底价格后，砍价最低价格不能低于保底价格，低于保底价格就不能在继续砍了，如：我们这次是500元砍到0 元就不可以砍了）；

6、 优惠券详情（简单介绍优惠券的用途及注明不能用于四维彩超。）；

7、 活动规则；

8、 分享标题（活动分享到朋友圈或者发送给好友显示的标题）；

9、 分享描述（活动分享到朋友圈或发送给好友时标题下面显示的文字）；

10、 分享图片（活动分享到朋友圈或者发送给好友时显示的小图标）；

11、 关注标题：（如需用户关注公众平台的话，在活动页面最下方有一排广告位可以设置文字内容，点击文字内容跳转至设定的链接。比如：点击关注我们及时知道结果）；

12、 关注链接（点击关注标题户显示内容的链接。）；

13、 砍价的金额，确定最少和最多。

附录：

线上媒体推广支持：

	日期
	网站+微信+第三方平台

	2017年12月23日
	全民砍价活动即将开始的预热稿件

	2017年12月24日
	正式开始砍价活动稿件带砍价活动链接宣传

	2017年12月28日
	正式开始砍价活动稿件带砍价活动链接宣传

	2017年12月30日
	仅剩最后两天活动即将结束带砍价活动链接宣传

	2017年12月31日
	最后一天所有平台统一宣布结果，并说明兑换截止时间


